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DRITTE LEKTION
DIE UNSITTE DES UMTAUSCHES

Aufgrund der bisherigen Vorbereitungen diirfte es dem gelehri-
gen Schiiler ein leichtes sein, vernichtend zuzuschlagen, wenn
einer jener Limmel auftaucht, der es wagt, gekaufte Ware zum
Umtausch zuriickzubringen.

Ein Blick auf die Jammergestalten, die verlegen vor der Kasse
lungern, geniigt, um zu wissen, daR sie nicht die geringste Chance
haben, ihren Ramsch gegen Bargeld, Gutschrift oder andere Ware
einzutauschen. Dennoch wiare es falsch, dem ersten Impuls
nachzugeben und den Umtausch einfach zu verweigern. So etwas
ist nicht nur primitiv, es bringt unter Umsténden auch Arger ein,
wenn der Kunde anmaRend genug ist, sich bei lhrem Vorge-
setzten zu beschweren. Nein, lieber Freund, einem versierten
Verkaufer bieten sich viel feinere und wirkungsvollere Methoden,
um die Absicht des Kunden zu vereiteln,Methoden, die todsicher

wirken,
Am einfachsten ist es fiir Sie, wenn der Kunde keinen Kassen-

zettel mehr hat. Sie brauchen dann nur zu behaupten, daR die
Ware von einem anderen Geschaft stamme oder gerade gestohlen
wurde. Jeder Kollege wird sich fiir beide Alternativen gern als
Zeuge zur Verfiigung stellen, was dem Kunden nur zwei
Méglichkeiten offen |aRt: Sofortige Flucht oder sofortige Ver-
haftung.

UMTAUSG |
AUS

Aber auch das Vorhandensein eines Kassenzettels soll Sie nicht
aus der Fassung bringen. In diesem Fall brauchen Sie nur mit
lhrem Finger, den Sie vorher in Maschinendl getaucht haben,
kurz iiber die Ware zu fahren, die man lhnen zum Umtausch
hingereicht hat. Und dann beschimpfen Sie lautstark den
Kunden fiir die Unverschimtheit, vollig verschmutztes Zeug
zuriickzubringen ...

Wenn Kunden lhren Umtauschwunsch damit begriinden, daR die
gekauften Kleider die falsche GriRe hatten, so besagt das noch
lange nichts. Fordern Sie die Typen vielmehr auf, das Gekaufte
sofort noch einmal zu probieren. Und dann fragen Sie voller
Spott, ob denn die Ahnungslosen nicht wiiten, dak man in
dieser Saison , besonders eng” oder ,,ganz locker und lose” tragt.
Bei einiger Uberzeugungskraft kiinnen Sie erreichen, daR der
Kunde nicht nur auf den Umtausch verzichtet, sondern dariiber
hinaus eine komplette neué Garderobe in der falschen GroRe
erwirbt!

Zusatzliche Druckmittel bestehen darin, daR Sie dem Kunden
das Ausfiillen unzahliger Formulare und stundenlange Warte-
zeiten androhen, falls er auf seinem Umtauschrecht beharrt.
Aber so weit diirfte es nach dem bisher Gelernten eigentlich gar
nicht kommen.

RICHTIG

(Bitte die richtige Antwort ankreuzen!)

1) Ein Kunde, der einen Pelzmantel umtauschen will, soll
informiert werden, (A) daB die Fléhe vorher nicht drin waren;
(B) daB der Umtausch nur gegen eine andere Ware erfolgen kann,
wie zum Beispiel 14.000 Schuhbénder; (C) daR aus hygienischen
Griinden tote Tiere grundsétzlich nie zuriickgenommen werden.
2) Ein héhnisches Grinsen ist durcha(s am Platz, wenn Sie dem
Kunden mitteilen, daB (A) ein Umtausch nur in lhrem Hauptge-
schaft auf der Insel Fehmarn moglich ist; (B) sein Scheck nicht
gedeckt war, so daB er nicht nur die Ware zuriickgeben, sondern
auch noch DM 98,90 blechen muB; (C) Sie nicht verstehen
kénnen, wie jemand so dumm war, eine solche Ware iiberhaupt
zu kaufen.

3) Falls ein Kunde behauptet, sein Kleidungsstiick habe die
falsche GréRe, so erwidern Sie ihm, daR (A) nicht Kleidungs-
stiicke eine falsche GréRe haben, sondern nur Menschen; (B)
nicht die GroRe falsch war, sondern der Preis — wobei Sie eine
sofortige Nachzahlung verlangen; (C) Sie keine Haftung dafiir
ibernehmen kénnen, wenn der Kunde beim letzten Sommer-
gewitter nall wurde und um zwei Nummern einging.

4) Studieren Sie aufmerksam den mitgebrachten Kassenzettel,
damit der Kunde den Eindruck hat, daR Sie (A) ein Experte fiir
Urkundenfalschung sind; (B) ihn aufhalten, bis der Hausdetektiv
vorbeikommt; (C) seine Adresse auswendig lernen, um spater ein
paar Schléger vorbeizuschicken.

GROSSARTIG! Sie haben gar nichts angekreuzt, so dal8 wir
auch keinen Fehler finden konnten.
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ABT. AUTO-MAD

Wir alle wissen es: Beim Kauf eines neuen
Autos bleibt es nie bei der Grundausstattung.
Immer verlockt uns der Handler zum Kauf
kostspieliger "Extras”. MAD, das Extrablatt
fiir den Autofahrer, meint dazu: Wenn schon
Zusatzgerate gegen Aufpreis, dann wenigstens
solche, die die Probleme des StraBenverkehrs
leichter losen helfen. Wie zum Beispiel. . .

S T

DIELOSUNG: MADs PARK-BALLON

Auf Knopfdruck entfaltet sich iber dem Dach ein
Helium-Ballon, der das Auto sanft anhebt. Fahrer
schiebt Auto in Parkliicke und driickt abermals, wo-
rauf das Helium in den Tank zuriickgepumpt wird.

DIELOSUNG: MADs PRESSMOLL-EJEKTOR

Der gesammelte Miill wird in anmutige Biindel
gepreft und m den StraBengraben geworfen

DAS PROBLEM: ldioten, die riicksichts-

los Miill auf StraRe und Landschaft streuen.

DIELOSUNG: MADs ELEKTRISCHER ROLLSITZ

Fahrersitz ruht auf ausfahrbaren Schienen und wird
beim Offnen der Tiir automatisch herausgerollt.

DAS PROBLEM:

Schwierigkeiten beim Ein-

-steigen groRer Menschen in niedrige Sportlimousinen.

AUTO- ZUBEHOR

MADs PRAKTISCHES

ZEICHNUNGEN: BOB CLARKE

TEXT: DON REILLY

DAS PROBLEM: tdioten, die sich verkehrswi-

drig verhalten, aber das Fenster geschlossen haben. Hochleistungslautsprecher macht Sie uniiberh

‘gf"tmmmm STWERG
iHRER DAMLIGIEN msnw 1

Chemisches Spezialgemisch wird auf Knop fdruck;
ausgestoRen und vom Liiftungssystem des Verfolgsrs
angesaugt, Haut auch den stirksten Neger um!

DIELOSUNG: MADs STUMMEL-DUSCHE

Nebenleitung der Scheibenwaschanlage loscht auf
Knopfdruck jeden Idstigen Aschenbecherbrand
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ABT. SCHWARZ AUF WEISS
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Konnen Sie

uns sagen,
warum lhre

Karate-Filme
in Deutsch-
land einen
so grof3en

Erfolg haben?

Fiir rote Farbe! Die
brauchen wir eimer-
weise — denn ohne Blut
kein Publikum! Leider
ist uns gestern die
Farbe ausgegangen!

Aber nein!
Wir haben
uns einfach
Ersatz
besorgt!

Wahrscheinlich
Tomatensaft!

S EA e SR |
e Und Sie haben
Nei ht Mr. Hik-hak, A >
MeElg'SeEcR!? ich glau- Unsinn! Das ‘ keine Skrupel?
ie: dieser | sieht ja nur
Slechhegasb':. ﬁ;n; ist so aus! In —  Dazu ist das Leben
schon wie- schwer Wirklichkeit zu I‘(ulfz! Das sehen
der zwei verletzt! ister TOT! Sie ja an IHM!

Pfund Reis
gespart!

Weil sie eine ideale Mischung von
orientalischer Tradition und alter
deutscher Sitte darstellen!

3 C

Richtig! Und die
alte deutsche
Sitte des
Faustrechts!

Die orienta-
lische Tra-
dition der [

Karate-Kunst?

Tolle Kampfer!

Nur die zweit-

Klar! SchlieBlich

im Karate-Sport!

tragen die beiden den
Schwarzen Giirtel, die
zweithochste Stufe

hochste? Und
was ist dann
die héchste?

Der Giirtel,

l——l den ich trage!

Der Geld-Giirtel! ¢
Der schiitzt vor
allen Angriffen
und vernichtet

alle Gegner!

5

Hier ist eine wich-
tige Szene aus mei-
nem nachsten Film:

,,KONG P'FUI"!

Weil sich der Held nie badet!

3 C

4] K 8
In dieser Szene wird gedroht, L namlich L

dem Helden die Nase auszureilRen!

Wieso heif3t der so?

—

Wiirg! Geschieht das wirklich?

Kilar!

[ UndweristsiE .2

Ich kann

G

dem Helden stets
zur Hilfe kommt!

Warum briillt sie so, wenn
sie das Brett zerschlagt?

Mein Beitrag zur
leichberechtigung!
Eine Heldin, die

Dr__i’

Wenn es arg weh tut,

Das ist eine alte
chinesische Sitte:

briillen wir!
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ABT. FUR DUMM VERKAUFT

Bereits zweimal haben wir versucht, unsere Leser vor der volligen Verwahrlosung zu retten
und ihnen durch kostenlose Fernkurse eine berufliche Karriere zu sichern. Leider machten
bisher nur sehr wenige von dieser Mdglichkeit Gebrauch, und das einzige Ergebnis unseres
letzten Lehrganges ,Wie wird man Tankwarter? ” ist, dal immer mehr Tankstellen auf

MAD-FERNKURS FUR WARENHAUS-VERKAUFE

ERSTE LEKTION

e

Keine Uniform, keine Berufskleidung ist es, die den Verkaufer in
einem Warenhaus vom Kunden unterscheidet. Und dennoch
erkennt man ihn auf den ersten Blick. Woran? An dem
Ausdruck kalter, grenzenloser Verachtung, mit dem er dem
kiimmerlichen Wurm namens ,,Kunde" gegeniibertritt.

Ja, Sie haben es richtig erkannt! Fiir eine erfolgreiche, geruhsame
Karriere ist es auch in diesem Beruf das wichtigste, den Kunden
abzuschrecken und seine frechen Wiinsche im Keim zu ersticken.
Erfahrene Verkauferinnen beginnen schon bei der Kleidung: Sie
kleiden sich stets so, daR sie eleganter und wohlhabender wirken
als ihre Kundinnen. Dies ist natirlich mit dem normalen
Verkauferinnen-Gehalt unmaoglich — da dieses nicht einmal dazu
ausreicht, sich iiberhaupt etwas zum Anziehen kaufen zu
konnen. Doch hilft ein kleiner Trick: Ziehen Sie teuer wirkende
Papierkleider an und spriihen Sie sich mit billigem Parfum so
voll, daB sich niemand naher als zehn Schritte heranwagt. Und aus
der Ferne wirken Sie kiihl, unnahbar und iiberlegen. — Manner
erzielen die gleiche Wirkung mit einer Wachs-Nelke auf ihrem
Synthetic-Anzug fiir DM 89,90.

FALSCH

DAS RECHTE IMAGE
s bumelldenly

Ein solcher Hauch der groRen, weiten Welt diirfte die meisten
Kunden erfolgreich abschrecken. Wer jedoch seiner Sache ganz
sicher sein will, verstarkt dieses Image bis zur Perfektion:
Akzentfreies Hochdeutsch, ein nasaler Tonfall, das Abzeichen
mit dem Adelswappen diskret am Rockaufschlag und die
neuesten Borsenkurse als Fliegenklappe in der Hand. Jetzt weil
der Kunde: Er ist lhrer nicht wiirdig!

Natiirlich dirfen Sie dabei nicht ibertreiben. Ein Monokel im
linken Auge des Verkaufers oder eine Fiirstenkrone im Haar der
Verkauferin konnte durchaus das Gegenteil bewirken und —
entsetzlicher Gedanke! — den Kunden dazu bewegen, neugierige
Fragen an Sie zu stellen. Der Mittelweg ist auch hier der richtige:
Diskrete Uberheblichkeit und subtile Arroganz.Damit sollten Sie
immer erfolgreich sein.

Natiirlich nutzt die beste Maskerade wenig, wenn sie nicht mit
der inneren Einstellung im Einklang steht. Halten Sie sich daher
immer vor Augen, daR der Kunde nichts anderes ist als ein
kleines Wiirstchen — abhangig von Ihrer Gnade und lhrer Laune.
MERKE: Der Kunde hat immer unrecht!

RICHTIG

TESTAUFGABEN

(Bitte die richtige Antwort ankreuzen!)

1) Die korrekt gekleidete Verkauferin tragt niemals (A) Kleider,
die sich von der Farbe der Wand, gegen die sie sich gedriickt halt,
abheben; (B) irgendeinen Hinweis, daR sie in diesem Laden
beschaftigt ist; (C) ein Lécheln zur Schau.

2) Das Interesse der Kaufer an preiswerten Sonderangeboten
muB geddmpft werden, indem man diese (A) im Panzerschrank
versteckt; (B) in ein Regal mit der Aufschrift ,,Sonderanfertigung
fiir Fettleibige” stellt; (C) in einer anderen Abteilung drei
Stockwerke hoher anbietet.

3) Gastarbeiter 148t man wissen, daR sie unerwiinscht sind, indem

man (A) alle Gegensténde, die sie angefalRt haben, sofort siubert;
(B) die automatische Kamera fiir Ladendiebe stindig auf sie
gerichtet halt; (C) ihnen ungefragt mitteilt, daR es Spaghetti,
Oliven und Knoblauch nur im TiefgeschoR gibt.

4) Sobald der morgendliche Strom von Kunden kommt, (A)
beginnen Sie mit dem sorgféltigen Spitzen von zwdlf Bleistiften;
(B) suchen Sie die nichsten zwei Stunden lhren Kassenblock; (C)
wechseln Sie den Registrierstreifen in der Kasse in jenem

Augenblick aus, in dem mindestens fiinf Kunden davor Schlange
stehen.

HERZLICHEN GLUCKWUNSCH! Alle lhre Antworten sind falsch — Sie
haben die richtigen Voraussetzungen fiir diesen Beruf!

Selbstbedienung umstellen — aus Angst vor dem geschulten Personal! Dennoch setzt
MAD, das Blatt fiir Nah- und Fernkurse, seine Bemiihungen um das Volkswohl fort. Egal,
welchen kiimmerlichen Beruf auch immer Sie heute haben mogen — Schéfer, Mundschenk
oder Geigerzahler — der berufliche Erfolg ist lhnen sicher mit dem neuen...

ZWEITE LEKTION

Selbst der perfekteste Verkaufer, den die Natur mit der
Unnahbarkeit eines Igels ausgestattet hat, muR damit rechnen,
daR das Schicksal zuschldgt — und er einen Kunden bedienen
muR. Hier hilft nur noch Psychologie. Denn Sie kdnnen zwar
diese unliebsame Begegnung nicht mehr vermeiden, aber um
vieles ertraglicher machen, indem Sie von vornherein nur solche
Kunden wahlen, die iiberredbar, willenlos oder schwachsinnig
sind.

Erfahrene Verkaufer sind sich darin einig, daR das beste Opfer
ein Mann ist, der es eilig hat. Meist halt er schon das Geld in der
Hand, und er hat nur eins im Sinn: Kaufen und Abhauen.
Bedenkenlos kénnen Sie ihm jeden Ramsch andrehen.Er wird
sogar dankbar dafiir sein.

Wesentlich gefahrlicher sind Kundinnen vom Typ WW — die
,Weibliche Wiihlerin”. Diese Frauen sind oft unverschamt genug,
darauf zu bestehen, daR sie GroRe, Farbe und Material selbst
bestimmen! Hier lautet die Regel: Hart bleiben und nicht focker
lassen! Denn geben Sie auch nur in einem einzigen Punkt nach,
dann glaubt die Kundin sofort, sie hatte die Oberhand gewon-
nen, und verlangt von |hnen solche unglaublichen Zumutungen

FALSCH

TESTAUFGABEN

wie Geschenkverpackungen, Garantieschein oder Qualitatstest!
Hartnackige Kunden machen Sie weich, indem Sie 45 Minuten
lang im Lager verschwinden — angeblich auf der Suche nach der
verlangten Ware. Es empfiehlt sich dabei, die Scheckkarte des
Kunden mitzunehmen, damit dieser nicht auf die verwegene Idee
kommt, vorzeitig abzuhauen. Verlangt ein Frechling die Hauszu-
stellung einer Ware, breiten Sie sofort zwei Dutzend Formulare
aus, die alle ausgefiillt werden miissen. Er wird dann bereit sein,
die Ware sofort mitzunehmen — auch wenn es sich um ein
Klavier handelt! Ist es aber einem Quilgeist trotzdem gelungen,
Sie zu piesaker, konnen Sie sich zum SchluR immer noch bitter
rachen. Sagen Sie einfach, wenn er bezahlt und die Ware erhalten
hat, ganz nebenbei: ,Morgen beginnt der SchiuRverkauf — da
kostet lhre Ware nur noch die Halfte ...”

Standiges Uben dieser Methoden wird Sie bald zum Meister
machen. Und dann werden Sie feststellen, daR Ihnen der Beruf
nicht nur Freude zu machen beginnt, sondern auch zum Segen
fir die Menschheit wird: Der Kunde wird zur Selbstindigkeit
gezwungen. MERKE: Der Kunde ist Kdnig — aber wo gibt es
heute noch Monarchien?

RICHTIG

(Bitte die richtige Antwort ankreuzen!)

1) Die korrekte Art, einen Kunden anzureden, lautet: (A) ,,Ist
lhnen noch zu helfen? " (B) ,,Das Armband, das Sie eben in
Ihrer Handtasche verschwinden lieRen, kostet DM 85,—!" (C)
.Gehen Sie auch Mittagessen oder wollen Sie warten, bis ich
wiederkomme? '

2) Einem Kunden, der als Verpackung einen groRen weiRen
Karton verlangt, bekommt von lhnen (A) ein groRes blaues
Auge; (B) eine genaue Beschreibung, wie man zu einem
Papiergeschaft gelangt, wo man einen solchen Karton kaufen
kann; (C) dreiRig Sekunden, um zu verduften.

3) Einen verlegenen Kunden, der in der Damenwasche-Abteilung

ein Geschenk fiir seine Frau sucht, behandelt man korrekt,
indem man (A) ihm mitteilt, daR Sittenstrolche hier grund-
satzlich nicht bedient werden; (B) sagt: ,,Wollen Sie nicht lieber
etwas, wo sie noch besser durchgucken kénnen? ”* (C) ihn fragt,
ob er es vorher anprobieren méchte.

4) Kunden, die sich nach dem preiswerten Sonderangebot
erkundigen, mit dem in der Zeitung geworben wurde, informiert
man, daB (A) sie die Anzeige falsch gelesen haben; (B) sie in der
falschen Abteilung der falschen Filiale der falschen Stadt sind;
(C) nur Idioten glauben, was in der Zeitung steht.

NICHT SCHLECHT! Sie haben die richtige Einstellung bewiesen, indem Sie
sich weigerten, auch nur eine einzige dieser Fragen zu beantworten!
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Leserbrief

Betrug

Auf der Titelseite von MAD Nr. 61
stand ganz gro zu lesen: "ALLES
UBER SEX". Aber als ich dann die
Ausgabe voller Erwartung gekauft
hatte, bemerkte ich erst das Kleinge-
druckte: "“Wenn Sie alles iber Sex
wissen wollen, hatten Sie lieber den
Playboy kaufen sollen!” Das finde ich
unverschamt! Das ist ja ein glatter
Betrug an den Lesern!

M. Hubert, Bremen

(Na und? — Die Red.)
Mini-Zeichnungen

Ganz hervorragend finde ich jenen
MAD-Zeichner, der fiir die vielen win-
zigen Bilder verantwortlich ist, die
Uberall am Rand der MAD-Seiten auf-
tauchen. Der absolute Rekord war in
Heft Nr. 60 zu finden — insgesamt 13
Mini-Zeichnungen, und alle ganz ausge-
zeichnet (obwohl ich beim Ansehen
beinahe erblindet bin).

Felix Jaeger, Hamburg

(Gerne wollten wir I|hr Lob an den
Zeichner selbst weitergeben, doch
konnten wir ihn wieder einmal nir-
gendwo finden. Weder war er in der
Schachtel mit den Biiroklammern, wo
er sich gewbhnlich aufhielt, noch im
Stempelkissen, wo er manchmal seinen
Mittagsschlaf halt. — Die Red.)

Brillant

Die Anti-Zigarettenanzeige ""Amika”
auf der Riickseite von MAD Nr. 62 war
das beste, was ich seit langem in MAD
gelesen habe! Wie seid lhr blo auf
eine so brillante Idee gekommen?
Gerd Stein, Frankfurt

(Beim Rauchen! — Die Red.)
Ziel

Zum Titelbild von Heft Nr. 62 kann
ich nur sagen, daB der Schiitze schlecht

. __ - - e
_—
DEUTSCHES

gezielt hat! Die SchuRBlinie sollte doch

wohl ein paar Zentimeter tiefer ver-
laufen, so daB der Apfel Blod-Alfred

mitten in die Fresse klatscht! Ich
wundere mich, daB Wilhelm Tell so
weit daneben traf!

Wilfried Langosz, Bremen

(Der Schiitze war auch nicht Wilhelm
Tell, sondern ein gewisser Trot Telll —
Die Red.)

Immer wieder

Ich besitze eine komplette Sammlung
alter MAD-Hefte. Es lohnt sich wirk-
lich, sie aufzuheben. Denn jedesmal,
wenn ich sie durchbldttere und lese,
lache ich mich immer wieder halb tot!
Peter Gronitz, Marburg

(Nur weiter so! Vielleicht schaffen Sie
es eines Tages — und Sie lachen sich
endlich ganz tot! — Die Red.)

Opfer

Wie sehr man durch das regelméafige
Lesen von MAD verblodet, habe ich
am eigenen Leib verspiirt. Ich bin
namlich durch das Abitur gerasselt, so
daB an einen Universitatsbesuch nicht
mehr zu denken ist. MAD wurde of-
fenbar als zusatzliche Erganzung zum
Numerus Clausus gegriindet, um die
Universititen vor Uberfiillung zu
schiitzen! Stimmt's?

K.D. Eisenhut, Bochum

(Stimmt. Wir wollen keine Fachidioten
sondern Vollidioten. — Die Red.)

Qualitat

In den letzten Nummern, vor allem in
den Heften Nr. 62 und 63, ist mir
aufgefallen, daRB zwar der Inhalt besser
wurde, die Druckqualitdt aber bedeu-
tend schlechter!

Thomas Horning, Koin

(Das war ein technisches Versehen. In
Zukunft wird garantiert auch der In-

halt wieder schlechter werden!-Die Red.)
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Fragen
Sie
Alfred

ZerreilRprobe

Kiirzlich kaufte ich das neue MAD-
Heft und nahm es mit zum FuRball-
training. Kaum sah es der Trainer, ri
er es mir aus der Hand und zerfetzte
es. Natiirlich habe ich sofort den FuR-
ballclub verlassen, kaufte mir ein neues
Heft und ging nach Hause. Kaum sah
es mein Vater, riB eres mir aus der
Hand und zerfetzte es. Was soll ich
jetzt tun?

Peter Mundt, Wiirzburg

Alfred antwortet:

Sie verlassen natiirlich sofort ihre Fa-
milie.

Berichtigung

In Heft Nr. 62 antwortest Du einem
Leser auf die Frage, woher denn seine
Miidigkeit kame: daran sei das Brom in
den Brombeeren schuld. Das ist abso-
luter Schwachsinn! Brom ist eine stark
atzende, auBerst giftige Flissigkeit. Du
hast das wahrscheinlich mit "'Bro-
miden’’verwechselt, die in der Phar-
mazie als Beruhigkungsmittel dienen!
Jiirgen Rimmelhagen, Hamburg

Alfred antwortet:

Leser Rimmelhagen hat recht. Ich
mulB mich also berichtigen und fest-
stellen, dal8 die erwidhnte Miidigkeit
nicht von den Brombeeren kommt,
sondern von den Bromidenbeeren.

Apotheke

Ich habe gehort, da man MAD neuer-
dings in Apotheken als Brechmittel zu
kaufen bekommt. Verdummt durch
das viele Lesen Deiner Zeitschrift weil}
ich leider nicht, was Apotheken sind.
Kannst Du mir helfen?

Bernd Heimbiichel, Heiligenhaus

Alfred antwortet:

Aber gern! Apotheken sind jene Ge-
schidfte, in denen man neuerdings
MAD als Brechmittel zu kaufen be-
kommt,

Zahne

Kannst Du mir einen Rat geben? Alf
ich neulich mein neuef Gebiff auf daf
Fenfterbrett legte, fiel ef hinunter —
und nun ift ef weg! Waf foll ich tun?
Bert Kohler, Ziirich

Alfred antwortet:
Paffen Fie beffer auf, Fie Duffel!
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ABT. DON MARTIN (I1)

DER YERKAUFER
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ABT. DON MARTIN (1)

AM DIENSTAG ABEND
ONIGSSCHLOSS
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Verdammt! Immer dasselbe in der Vorweihnachtszeit!s
Endlose Menschenschlangen vor den Postschaltern!

DEUTSCHE BUNDESPOSTR
= |

$

Mein Vater lebt hinter dem Mond! Meiner ist noch viel drger!
Ich darf weder rauchen noch Jedesmal, wenn ich vom Hei-

trinken — und dabei werde ich in raten rede, gibt's Krach —
drei Monaten schon NEUN! | obwohl ich schon ZEHN bin!

WAS? Noch nicht fertig? Aber ich habe die
Filme schon vor einer Stunde gebracht!!!

EXPRESSDIENST
FILME ENTWICKELN
UND KOPIEREN

Eine schone Wohnung — aber leider hat sie
nur 4 Badezimmer. Das reicht zwar fir uns
vier, aber was ist, wenn wir Zuwachs bekommen?|

Jahrhundert ... eine Operette aus dem vorletzten Jahrhundert

Mal sehen, was es heute im Fernsehprogramm gibt ...
die ,,Schlagerparade’” ... ein alter Krimi aus dem letzten

.. ,,Der Sohn des Kommissars” ... das ,,Aktuelle Sport-

studio” ... und das ,,Wort zum Sonntag” ...

Derselbe
alte
Quatsch
wie jeden
Samstag!
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B9 g=
©800 00

o
o
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SO SIEHT MAD DEN WOHNZIMMER-SPORT DER ZUKUNFT

SCHWIMMEN TAUCHEN WASSERSKI TURMSPRINGEN

. (70T S\ ST
Im Mini-Plastikbassin bewegt sich der Schwimmer mit Hilfe von Der wassergefiillte Plastikhelm verwandelt das Wohnzimmer in Zwei wackelige FuRbretter, verbunden mit einer Gischt-Ma- Auch aus niedrigster Hohe kann der Sportler, getragen von einer
Gegengewichten wie im Olympia-Becken. Simtliche Stilarten sind ein Korallenriff der Siidsee. Aus Geruchsgriinden empfiehlt es schine, die Salzwasser verspritzt, und wild zerrenden Haltegrif- elastischen Sprungfeder, jede gewiinschte Figur wagen. Nach Beendigung
moglich — Kraul, Brust, Riicken, Schmetterling und Wasserleiche. ) sich allerdings, zum Harpunieren nur Plastikfische aufzuhingen. fen vermitteln lebensecht das Abenteuer einer Wasserskifahrt. des Sprungs wird er automatische auf das Sprungbrett zuriickgehoben.

RINGEN

i

BOBSCHLITTEN HOCHSEEFISCHEN REITEN

Ein michtiger Luftstrom hilt den Springer im "Freien Fall” solange in Wihrend die Schneelandschaft vorbeirast, schlingert und schaukelt der Vor der vollautomatischen Computer-Box, die die Kampfbewegung des vt Per Knopfdruck laBt sich auf dem Elektro-Pferd jede gewiinschte
schwebg, bis ein Signal ertont. Jetzt zieht der Springer die Leine und Bobschlitten. Fiir Realismus ist gesorgt, indem die Mannschaft bei einer gewiinschten Fisches simuliert, erlebt der Angelfreund auf dem schwan- M Gangart einstellen — PaRgang, Traben und Gal opp, ferner'auch die
sinkt mit dem Fallschirm auf dem nachlassenden Luftstrom zu Boden. falschen Bewegung automatisch gegen die Zimmerwand geschleudert wird. kenden Federstuhl das Drama des Kampfes Mensch gegen Tier. \g0» kompliziertesten Figuren der Hohen Schule. — Garantiert stubenrein!

STABHOCHSPRUNG - HORDENLAUF - WEITSPRUNG ) ~ WANDERN

GroRe Spriinge auch in der niedrigsten Mansarde: Das "’Springometer” Auf einem FlieBband rasen die Hiirden unter dem Liufer vorbei. Diese horizontale Version des "Springometers” verhindert, daR Wer viel Bewegung machen soll, aber dazu zu faul ist, iiberliBt die Miihe
miBt den Druck, den Sie auf den “’Stab’’ ausiiben, und berechnet daraus Je schneller er lduft, desto schneller flieRt das Band. Automa- der Athlet gegen die Zimmerwand kracht, und registriert zugleich dem praktischen Stapf-o-mat”, der gegen geringe Bgtrlebskosten alle
die Hohe, die Sie bei einem echten Sprung erzielt hitten, tische Stopuhr, priift die Distanz und mi%t die Leistung. die Sprungweite, die er bei geniigendem Platz erreicht hitte. jenen Wanderungen durchfiihrt, vori denen Sie immer triumen.

32 33





OEBPS/Images/image00038.jpeg
ABT. KOMMT ZEIT, KOMMT MAD

Ein altes Sprichwort besagt’’Reicht man je-
mandem den kleinen Finger, dann will er
gleich die ganze Hand!” Mit anderen Worten
Der Mensch kann nie genug bekommen (auBer
natiirlich von MAD). Egal, was immer er auch
erhdlt — es wird nicht lange dauern, bis sich
daB es viel

herausstellt, Zu wenig war!

Wieder einmal hat daher
MAD rechtzeitig einen Blick
in die Zukunft geworfen und
berichtet lhnen schon heute...

']

Zum Beispiel war friiher einmal folgen
des Gesprach typisch fiir jedes Biiro:
e o

Zum Verriicktwerden! Jeden
Tag 12 Stunden Arbeit!
Sechsmal in der Woche!

Und um den
Urlaub muRR
man betteln!

Die Beleuchtung ist
so diister, daB ich
noch blind werde!

¢

I
=%

-

i

Q

UBER MAN

QI

Was? Wir haben morgen ge-
offnet? Aber seit wann
wird denn an einem
Staatsfeiertag wie
St. Nikolaus gearbeitet?

Aber, aber, Fraulein
Weizenkeim! Immerhin
hatten wir zu Sonnen- |
wende, bei Kirschbliite

Hause
Sie sic

und am 1. April zu!

Was fiir ein Geizkragen!
Nur 50 Prozent Trinkgeld!

Na und? Dafiir muBte ich am
letzten Feiertag sogar zu

zeitstag! Ich muBte fiir
Sie einen Brief einwerfen!

Was soll das? Du wagst dich mit einem
,,Ausgezeichnet’’ in Mathe nach Hause?

arbeiten — erinnern Nachbars Alfred war bestimmt viel besser!

h? An Heinos Hoch-

Ich verstehe nicht, warum du dich stiandig
iiber die Hausarbeit beklagst! Du hast
einen Staubsaug-Roboter, einen Reinigungs-
automaten, eine vollautomatische Kiiche
und eine Kleidererneuerungsmaschine ...

Du hast ja keine Ahnung,
wie anstrengend es ist,
die vielen Knopfe zu be-
dienen! Ich brauche unbe-
dingt eine Hausgehilfin!

G

Im Laufe der Zeit hat sich vieles geandert:

Und mit Sicherheit wird es in Zukunft so aussehen:

-

TZum Verricktwerden! I Und nur 4 Wochen Urlaub! |

Taglich 8 Stunden, |

| fiinfmal die Woche! 1
-

Das ist ja das reinste
Sklaven-Schicksal!

:| noch blind werde!

Und nur drei Monate

Urlaub! Was soll man

denn damit anfagen —
wo allein schon

Zum Verriicktwerden!
2 Stunden taglich!
Dreimal die Woche!

Die Beleuchtung ist
so grell, daB ich

Na schon, die Be-
leuchtung ist in
Ordnung — aber von
den Kontrollampen

!

die Hinreise zum
B Mars so lange dauert!

Ach Vati, sei doch nicht so altmodisch!
Wie soll man denn in der Diskothek
SpaR haben, wenn man immer schon um

vier Uhr friih zu Hause sein muf3? !

Irgendetwas ist mit unserer Ehe schiefgegangen, Jonathan!
Erinnerst du dich noch an die Zeit, als wir uns jeden Abend
amiisierten? Heute gehen wir hochstens sechsmal in der Woche aus!

Was heif3t altmodisch?
In deinem Alter muBBte
ich sogar schon um
2 Uhr zu Hause sein!

P——

Endlich kommt dieser §/+"‘&%Bus! Schon iiber
eine Minute stehe ich mir hier die FiiRe krumm!

Sieben Monate Sommerferien
sind eben viel zu kurz!

Schulbeginn — so ein Mist! Dabei scheint
es, als hatten die Ferien erst angefangen!
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Fiir jeden Karate-Film Weil Auch eine Massen- ' Z:’ﬁ; _iP_i;ur‘ld Was
bendtigt man zwei Dinge: Ist das dann § schldgerei gehort Das muR Sie ja 1 9’ heiRt
== Einen mageren Helden und eine alte — Und warum | {| sofort zu einem Karate- ein Vermégen | | Geld?
zehn fette Schurken! ritterliche” | greiferisie || der | Kniiller! Dabei kosten! Wieviel | Zwei Pfund? L Ich
g| Hier greifen die Schurken Tradition ihn nicht Film ;e;zen wir zwei- zahlen Sie denn | Sie zahlen rede
—! gerade unseren Helden an: der gleich- aus is dreihundert einem einzelnen | also mit eng- von
Einer nach dem anderen! ‘Chinesen?| | zeitig an? Leute ein! Schauspieler? i lischem Geld! r REIS!

VIR
T

SO
N

I [REIS-BuRo
iy

Danke! Ein ehrli-

[ Nicht immer! Manchmal

Sl r:‘re arbeiten sie umsonst! ches Kompliment

s;ie?:r- L: 7 /A 6re ich immer gern
# arbeiten Alle herhoren! Ich habe

fir nur heute nur Reis fiir die

2 Pfund Halfte von euch! Wer zuerst

da ist, kriegt zuerst!

Wenn wir fertig sind,
schneiden wir ihn in
kleine Stiicke, stellen
ihn véllig um und geben
ihm einen neuen Text!
Aus einem Film haben wir {
damit zwei gemacht!

Gewalt, Verstimmelung, Blut
und Totschlag! Wir zeigen
das Leben so, wie es ist!

Und hier, im
Tonstudio, syn-
chronisieren
wir den deut-
schen Text!
— Sehen Sie
diesen Film?

Was sind denn
die wichtigsten
Elemente in
einem typischen
Karate-Film?

Na, dann warten

Sie nur mal, bis

E geniigend Leute
meine Filme

gesehen haben!

Wieso? Da-
mit mache ich
nur, was die
Kritiker den
Leuten sagen!

Was sagen

Aber das ist ... Betrug! die denn?
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Ich trage Fieh doch da} l‘SNNNST} LDa schime ich mich ja zu Tode!]

ihn unter Hemd aus! l DuU??

=& =

Ich habe einen tollen
Bikini gekauft! Ganz
winzig und unheimlich
sexy! Ich wette, die
Jungen werden verriickt!

r Jetzt sieh dir das' mal an! Und jetzt kann man es Wie bitte? Du willst sagen, Der Junge ist immer der
Den ganzen Winter lang konnte trotz der leichten daR du von hinten nicht erkennen mit den hohen Absitzen!
man von hinten nicht erkennen, 'Sommerkleld‘ung kannst, wer von den beiden der

ob es sich um einen Jungen immer noch nicht! Junge und wer das Madchen ist?
oder um ein Madchen handelte! Dabei ist das doch so einfach!

ganz arm! An einem heiRen langer Zeit! Heute bin ich Gartenschlauch installieren kdnnte?
Tag wie heute blieb mir nur Mitglied dieses exklusiven
der Gartenschlauch zur Ab- Golf- und Sportclubs — aber
kihlung! Und trotzdem hatten ehrlich gesagt macht mir
wir einen RiesenspaR dabei! dieser Luxus gar keinen SpaR!

Als kleiner Junge waren wir Tija, das war vor langer, Ob man hier vielleicht einen ]
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Nr.65 DEUTSCHES

unschlagbaren
Preis von

NURNOCH
DM 2,

bfrs 34, hfl 240, 6S 15, sfrs 2,50, L 420, Pts 56

Aktuell wie nie zuvor! EIN BESUCH
o R TS IM STUDIO EINES
MAD CHINESISCHEN
STATTET KARATE-FILMS

IHR AUTO AUS





OEBPS/Images/image00034.jpeg
ABT. NACHSTENHIEBE

Guten Tag, liebe Leser — hier spricht MAD-Reporter Willi Weizenkeim in Hongkong! Ich befinde mich im Studio des ben'.ihmt'elr
Filmproduzenten Tao Hik-hak, der als Spezialist fiir die auch in Deutschland so beliebten chinesischen Gewaltfilme die Frage beantworten will:

WIE ENTSTEHT EIN
TYPISGHER KARATE-FILM

o/
/”
By
,'

Mr. Hik-hak ..

Ah ...sehr g S @ae /M, (schluck) danke g Manche Leute meinen, | /‘
3 angenehm! Das heilt: Eine ein- fir die Warnung! Idealismus! Ich Sie wollen damit
W Nunghll  Was heiRt B ;e dumme Frage, junger [8 Was hat Sie denn wollte immer nur Geld scheffeln!
Y ging { D:?:st::hf7 Mann, und Sie kénnen bewogen, Karate- schon Kunst und | S e el

Na und? Ist das nicht |,
,,Kunst’” und ,,Sport’’? §

Fil Sport mitein-

ander verbinden!

Ihrem Adamsapfel fir
immer Adieu sagen!

gai

ZEICHNUNGEN: JACK DAVIS

- . €A 3
) ?

Ich mu_B —— Vier | Auf s n - A Wird hier gerade

sagen, in Ich mache ja Filme? och! Man muR . : i ein Film gedreht? &
Ihrem Stu- auch vier Dasist |l nurbereit || Auf Handlung, Ganz einfach: Der eine Typ

dluo ist Filme pro doqh gar sein, auf ein l gute Schau- sagt: ,,Ha! Raus mit dem

wirklich Woche — da nicht paar Kleinig- spieler und Zwei Filme! Schurken!” Und der andere
eine ganze | | gibt es viel moglich! || keitenzu || Bildqualitat! Wir drehen sagt: ,,Ha!l Rein mit dem
Menge los! l Arbeit! verzichten! =

sie beide Schurken!”" Und so haben wir
gleichzeitig! nur die halben Kosten!
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Tragst du Kiar! Ich
schon wieder méchte doch
diesen dém- nicht wie ein

lichen Na- Leuchtturm
senschutz? aussehen!

Du weit, wie empfindlich ]
meine Nase auf ultraviolette
Strahlen reagiert! Sie wird
krebsrot und schilt sich!

LAuI’Serdem sieht es dumm aus!

Spielste Nein — ich

mal mit, bin be- .
Peter? schaftigt!

Warum hast Weil ich
du dann den ihn zum
Ball mit- Spielen
gebracht? brauche!

Wirklich? Dann
nimm mal den
Nasenschutz ab!

Bitte! Und
wie sehe
ich aus?

Na gut!
Gib den
Ball her!

Wie ein ...
LEUCHTTURM!

Jetzt sei nicht so
sauer, weil du verloren hast!
Es war doch nur ein Spiel!
Da ist es nicht wichtig, ob
man verliert oder gewinnt —
Hauptsache, es macht SpaR!

Nimm dir ein Beispiel an mir!
Mir bedeutet der Sieg gar
nichts! Ich spiele nur Tennis,
um fit zu bleiben und mich
ein wenig zu entspannen!
Alles andere ist Nebensache!

Na schén, du
hast ja recht!

ICH HABE
GEWONNEN!!
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Klar! Leider habe | Und am zweiten Tag Und gestern bin ich Du liebe Fiir DM 89,— pro
ich mir gleich am zog ich mir beim beim Segeln iiber Bord Giite! Wie Tag habe ich doch
ersten Tag einen } Wandern einen bosen gefallen — ausge- kann lhnen keine andere Wahi!
Sonnenbrand geholt! Nesselausschlag zu! rechnet dort, wo die denn das
Aber es macht SpaR! | Aber es macht SpaR! Kanalabwisser sind! alles Spaf
Aber es macht SpaR! machen?

ABT. URLAUBS(ver)STIMMUNG

Der
grosse

Mad-Report

Hallo
Siier!
Was gibt's

Und das tolle ist:
Kein Mensch weil3,
daB ich eine
Periicke trage!

Damit kann ich schwimmen
und tauchen — sie halt
5o fgst wie echtes Haar!
Mann! Jetzt kann mir kein
Midchen mehr widerstehen!

&/IEINE NEUE PERUCKE!]

STV,
Wegen meiner Glatze habe %
ich mich friher nie an

den Strand getraut! Aber
jetzt habe ich mir fir
eine Menge Geld diese

Spezialperiicke gekauft!

Sag mal, Vati, wieso hilt Vati, die Delphine waren Ach, Vati, ?hh“‘;"" ... aber morgen nehme ich
denn der Eisbar diese Hitze doch frither Landlebewesen! du hast von ch ge : dich mit auf die Borse!
aus? Der kommt doch von der Und jetzt sind sie wieder nichts eine zv:‘ar e dt' 1 C
Arktis, wo die Temperatur im Wasser! Ist die Evolu- Ahnung! irr?f:le:unz‘:o "' LDAVON...habe ich Ahnung! ]

tion umgekehrt verlaufen?

—Keine
/

Ahnung!
}i
\’2.

immer unter Null bleibt!

GESTALTUNG: DAVID BERG

Halt! Ich habe ja
die Salztabletten
vergessen! Ich
hol sie schnell
in der Apotheke!

Morgen beginnt der
100-km-Marsch meines
Wanderclubs! Jeden
Tag wollen wir 25
Kilometer schaffen!

Das ist Nicht so schlimm ... wenn
ja eine man es gewohnt ist!

ganz =
schone
Strecke!

Habe ich alles beisammen?
Schlafsack, Kochgerate,
Wasserflasche, Erste Hilfe,
Rucksack, Taschenmesser ...
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ABT. STEIN-BRUCH

- DENKMALSCHUTZ

GESTALTUNG: SERGIO ARAGONES

i
/

ACHTUNG ] ) L o /

sau-  If = 1] )
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ABT. GUTEN APPETIT

NEUN SENSATIONELLE TIPS: WIE MAN TAGLICH
INS RESTAURANT GEHT-UND TROTZDEM ABNIMMT

MAD-SCHLANKHEITSKUR

ZEICHNUNGEN: AL JAFFEE TEXT: LARRY GORE

s/
3

Z
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-

i
0
(sa) »
l A
. it /‘ % 7 A
L i 5 Ngiied / i
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MEE =
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Lol o \\\\\ .
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Bevorzugen Sie solche Lokale, wo lhnen der ...oder solche, wo Sie einem schwitzenden, Laden Sie einen Bekannten zum Essen
Mundgeruch des Obers den Appetit verdirbt. . . fetten Koch bei seiner Arbeit zusehen konnen. ein, der gern mit vollem Mund spricht.

Wenn Sie in einem chinesischen Restaurant Setzen Sie sich gegeniiber einer Mutter, Wihlen Sie jenen Platz an der Thekee, den die
essen, betreten Sie es durch die Kiiche. die lhr Baby mit dem Loffel fiittert. Kellnerin eben - vergeblich zu siubern suchte.

Setzen Sie sich in die Nihe eines Mannes Setzen Sie sich zwischen zwei Arzte, Nehmen Sie einen Tisch an der Tiir zu den
mit Vollbart, der gerade Linsensuppe iRt. die ihre letzte Operation besprechen. Toiletten, wo Sie das Aroma genieRen konnen.

19
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VIERTE LEKTION

Obwohl es Ihre Grundhaltung sein muB, alle Kunden gleich zu
behandeln — namlich gleich schlecht — kann es hin und wieder
notig sein, eine Ausnahme zu machen. Namlich dann, wenn Sie
von lhrer Firma fir den Verkauf eines besonders schabigen
Artikels eine Pramie erhalten. Um dieses Ziel zu erreichen,
miissen Sie unbedingt in der hohen Kunst des Heuchelns
bewandert sein. .

Ein guter Anfang ist gemacht, wenn Sie mit irgendeiner
ScheuRBlichkeit in den Handen plotzlich auf einen ahnungslosen
Kunden zustirzen und rufen: ,Endlich sind Sie da! Und ich
dachte schon, es gibt niemanden mehr mit einer idealen Figur!"’
Diese Methode ist vorwiegend fiir die Bekleidungsabteilung
geeignet. In der Abteilung , Haushaltswaren” oder , Alles fiir das
Tier" hingegen kdnnte sie Skepsis und Mitrauen hervorrufen.
Ihre. Heuchelei ist umso wirkungsvoller, wenn der Kunde den
Eindruck gewinnt, daB Ihr Geschmack wesentlich besser ist als
sein eigener. Es gibt kein schoneres Gefihl im Alltag eines
Verkaufers, als wenn der Kunde sich nicht nur lacherlich macht,
sondern dafiir auch noch dankbar ist!

DIE KUNST DES HEUCHELNS

HLORABNE

Mit dem Brustton der Uberzeugung miissen Sie behaupten, daR
dieses rosa Kleid mit den blauen Tupfen nach griinen Schuhen
und einer gelben Handtasche geradezu schreit. Und Sie werden
noch jede Menge weiteren Ramsch an den Unglickswurm
abladen kénnen, wenn Sie drei Merksdtze beachten: (1) Wedeln
Sie standig mit einem Modemagazin vor der Nase des Kunden,
damit er den Eindruck gewinnt, daf Sie wiiRten, wovon Sie
reden. (2) Appellieren Sie an sein StandesbewuRtsein mit
Bemerkungen wie: ,Das kann sich schlieBlich nicht jeder
leisten!” und ,Da werden aber lhre Biirokollegen Augen
machen!”” (3) Unterdriicken Sie unbedingt ein hamisches Grin-
sen, wenn Sie den Kunden im Spiegel betrachten.

Natiirlich werden die Kunden spatestens zu Hause merken, daf
Sie einem ausgekochten Betriiger zum Opfer gefallen sind. Aber
da Sie aus der dritten Lektion gelernt haben, wie man den
Umtausch von Waren verhindert, sehen Sie der Riickkehr des
Kunden gefat ins Auge. Ja, Sie diirfen sich sogar darauf freuen
— denn jetzt wird er neben dem Schaden auch noch den Spott
erleiden miissen!

RICHTIG

(Bitte die richtige Antwort ankreuzen!)

1) Wenn man die Sympathie einer Kundin gewinnen will, darf
man unter keinen Umstanden (A) darauf hinweisen, daR das
Kleid, das man ihr eben verkauft hat, genau so aussieht wie jenes,
das Sie kiirzlich bei der Altkleidersammliung des Roten Kreuzes
abgegeben haben: (B) die mdglichen Ursachen fiir ihren Mund-
geruch erértern; (C) ihr Kind, das wie ein Affe aussieht, fiirs
Bravsein mit einer Banane belohnen.

2) Um lhre Glaubwiirdigkeit als Modeexpertin nicht zu erschiit-
tern, sollten Sie (A) niemals Rollsocken von verschiedener Farbe
tragen; (B) mindestens einen Knopf lhrer Hose schlieRen; (C)
nicht immer von ,,Christine’ reden, wenn Sie Christian Dior
meinen.

3) Ein Verkaufer, der einen mannlichen Kunden umwirbt, sollte
seine Bemiihungen (A) verstirken, wenn dieser eine Pistole im
Giirtel stecken hat; (B) abschwichen, wenn der Kunde ein
Samthemd tragt und sagt: ,,Du siiBer kleiner Schmetterling!"’ (C)
ganz einstellen, wenn der Kunde ein Testkaufer des Verbraucher-
Schutzverbandes ist.

4) Der geschickte Heuchler erdffnet das Gesprich mit einer
schmeichelhaften Bemerkung wie: ,,Darf ich lhnen ein hiibsches
Zelt zum Anziehen vorschlagen, Sie Fettsack? * (B) , Erstaun-
lich, wie echt Ihr kiinstliches GebiR wirkt!” (C) ,,Wie mutig von
lhnen, daR Sie sich in diesem Zustand allein auf die StraRe
wagen!’’

SIE HABEN ES GESCHAFFT! Aber wenn Sie.von uns die Urkunde haben
wollen, schicken Sie uns keinen Bettelbrief, sondern Bargeld!
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ABT. NEUMANNS HEIL!

DER GROSSWILDJAGER

GESTALTUNG: ANTONIO PROHIAS
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" DIELOSUNG: MADs IDYLLOMAT

Eingebauter Projektor wirft auf ausfahrbare
Leinwand stimmungsvolle Landschaftsbilder.

..........

" DAS PROBLEM:  Eikcam-Budon am Wegand, e DIELOSUNG: MADs KINDER-SCHEUKLAPPEN

bei den Kindern unkontrolliertes Schreien verursa Auf Knopfdruck werden samtliche Fenster bis
. . ‘ . , auf einen Ausguck fiir den Fahrer undurchsichtig:

DIELOSUNG: MADs HUNDE-WASSERWERFER

~ DAS PROBLEM: Dimliche Hunde, die neben dem Auto herjagen.
‘ . . Hochdruckdiise verdirbt griindlich Waldis Jagdvergniigen.

~ DASPROBLEM:  vW.gesitzer, diegernzeigen DI 12

- méchten, daB ihr Modell neu ist, und nicht iiber
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Abscheulich! Sie zer- Blodsinn! Wir zerschla- = Dieses Madchen kampft um 'Ich muB sagen, Mr. Meinen Sie?
schlagen Holz und Ge- gen Holz und Geschirr ihre Karriere! Versagt sie, Hik-hak, fir so Na, dann zeige
schirr, damit es so nur, um damit das Bre- mul sie zuriick, woher sie g cinen Film braucht ich Thnen mal
klingt wie das Brechen chen von Knochen und kam: In die Kiiche eines man wirklich etwas viel
von Knochen und Z3hnen! Zahnen zu iibertdnen! chinesischen Restaurants! Schlimmeres!

(' A7 20N S - s P ! 5
... ndmlich das Publikum, das diese Filme ansieht! - ! 5 L 8  Unglaublich, wie Nein! Sie feuern den
T e ol $ - ] das Publikum mit- kieinen Jungen in der

geht! Sie feuern g dritten Reihe an, der

Sie wissen, wie sehr ich Mord und Totschlag schitze, - 2
seine Mutter verpriigelt!

aber diese Leute — ne! Das ist sogar fiir mich zuviel! SR W ) fggel  den Helden an!

Das ist das abscheulichste, was
ich in meinem Leben gesehen habe!
Sie verherrlichen die Gewalt und
betriigen das Publikum! Haben Sie
denn kein Gewissen? Konnen Sie
lberhaupt noch ruhig schlafen?

Sicherlich besser als
der Produzent des

Kulturfilms, der im
Beiprogramm lauft!

Wie bitte ...?

' DIE INDUSTRIE:
EIN SEGEN DER,

Auf Wieder-
sehen, liebe
Leser, bis
zur néachsten
Reportage ...
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ABT. TOTES RENNEN
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GESTALTUNG: GEORGE WOODBRIDGE
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ABT. SPORT UND HOHN

ES WAR EINMAL, LANGE VOR UNSERER BEVOLKERUNGSEXPLOSION...

.. .da gab es viel Platz zwischen den Hiusern, unfi wo Heute hingegen ‘ist auch der letzte Winkel verbaut, .. .da war der Golfplatz noch ein friedlicher Flecken Natur, Heute hingegen sind die Golfplitze zum lebensgefahr-
immer man Lust hatte, konnte man FuRball spielen. und FuBball gibt es nur noch im Fernsehen. wo man sich vom Stress der Arbeit erholen konnte. lichen Tummelplatz Status-siichtiger Snobs geworden.

Q

A eI
.. .da gehorten die StraRen noch den Radfahrern.

Je weniger Platz fir den Sport im Freien ist, desto wichtiger ist es, neue
Sportgerate zu entwickeln, um fiir den Zeitpunkt geriistet zu sein. ..

WENN DAS W OHNZIMMER
ZUM SPORTPLATZ WIRD

Schon jetzt gibt es besonders weiche FuRbille, mit denen Schon jetzt gibt es fiif den §olﬁreund eine Sonderqusrﬁstung, Schqn jetzt gibt es fiir den Bootssportler Rudermaschinen, in denen Schon jetzt gibt es fiir den Radfahrer Standgerdte, auf denen er
sich die Kinder auch im Wohnzimmer austoben konnen. mit der er sein Lieblingsspiel auch zu Hause betreiben kann. er sich auch im Eigenheim kriftig in die Riemen legen kann. sich ohne die Gefahren des StraRenverkehrs abstrampeln kann.
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. les weiter 2/
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Das verriickteste M@?/’%

ﬁ- Welt
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‘ unscrﬁggnbaren
Preis von
NURNOCH
DM 2,-
Aktuell wie nie zuvor! EIN BESUCH
R IM STUDIO EINES
MAD CHINESISCHEN
STATTET KARATE-FILMS

IHR AUTO AUS
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ganz groRe Klasse! Wer sich beim Lesen nicht vor Lachen auf dem Boden wilzt, ist

ABSOLUT
SCHWACHSINNIG

Wieder stellt MAD eine neue Zeitschrift vor:

NAG

Das Magazin fiir den Bastelfreund

Mit kompletten Planen zum Bau eines

Diisenflugze!
tragen wie

Ein elektrischer Stuhl fiir Heim und

Garten

Eine neue Leber aus Stereopor
Die Bezimmung von Schrumpen zur
Steigerung des quaximéaren Pontz

Ferner im néachsten Heft:

ELTER

FRIEDEN

(Ein Bericht iber die Tragodie der
jungen Generaton)

DER K(R)AMPF DES GERECHTEN
(Eine aktuelle Filmreportage)
UNFALLE IM MODERNEN HEIM

(Ein Beitrag fiir unsere Sadisten)

sowie
Ideen...

Fiir nur DM 3,50 erhalten Sie

100 Seiten

Altpapier, beidseitig bedruckt!
..DAS SCHLECHTESTE AUS MAD",

der neue Sammelband mit

alten Beitrdgen, an die sie sich heute nicht
mehr erinnern kdnnen, und
neuen Beitrégen, an die Sie sich morgen
nicht mehr erinnern wollen!

1
T8 SPRRTPREIS VON 350 B

EL AUF DEN KOPF

uges und hochaktuellen Bei-

100 SEITEN
OAS
SCHLECHTESTE
AUS

N SIND LEIDER NIE ZU-

Erhiltlich bei lhrem Handler

brillante oder direkt beim Verlag!

21733  weitere

HE, SIE!

Schweben Sie iiber den Wolken? Sind Sie zu

weit entfernt vom nachsten Kiosk?

An den
Williams Verlag
Abt. Leserservice

2 Hamburg 50
Elbchausee 124

Ja, ja, ja! lch schwebe iiber den Wol-
ken und bin viel zu weit vom nichsten
Kiosk entfernt! Ich abonniere deshalb
das deutsche MAD — um wenigstens
einmal im Monat aus allen Wolken zu
fallen. Das Wolkengeld von DM 24,—
fir die nachsten 12 Hefte habe ich

B

Band I, Don Martin [JBand Il, S. Aragones
ACHTUNG, HERHOREN!

Als Trostpreis fir meinen Wahnwitz, MAD zu
abonnieren, erhalte ich

ABSOLUT KOSTENLOS
entweder eines der beiden MAD-Taschenbiicher
oder — und das ist NEU, ihr Schlafer! — das oben
abgebildete MAD-Extraheft![]
(Bitte das Gewiinschte ankreuzen! — das geht

so:Y)

O auf das Postscheckkonto Williams
Verlag, Kéln 256202 iiberwiesen

per Scheck beigelegt

(Unterschrift)
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ABT. DON MARTIN (111)

EINES MORGENS
joss

AL IN|
| KOSTUNE VEKKLEiDUNGENl
e —— -

IM
SCHERZ
ARTIKEL
LADEN

DER LADENDIEB

LI VERKLE:‘DUNGEN}

" Aber gern, mein Herr! Vielleicht
diese da — briinett, leicht ge-
wellt, der Scheitel links ...

Nein! Die geféllt mir gar nicht!
Viel zu iibertrieben! Ich méchte
auf keinen Fall auffallen! Haben
Sie nicht etwas diskreteres?
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